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ERFOLGREICH SELBSTANDIG
MIT EINEM EIGENEN RENTAS SERVICE-CENTER



Schritt far Schritt
lhr Weg in die
Selbstandigkeit

aben sich immer wieder vorgenommen nicht

er fur andere zu arbeiten und Ihr eigener Chef zu
werden? Dann kann dies l|hre beste Gelegenheit
werden, den Traum wahr werden 4 lassen.

Franchise nn nit el n eigenen RENT
ter |bstandis I llein: Si
effen & 1en chaftlichen heidun \
nen h bei aber immer inen rken
) er an lhrer I I Sen

Das RENTAS-System
Das “Erfolgsgeheimnis”

Nadhe zum Baumarkt

Jedes RENTAS-Service-Center befin
t sich in oder direkt neben einen
markt, so dass |hre Kunden Sie

von ganz alleine finden

Beste Einkaufskonditionen

Als Verbund aus rund 50 “Einkaufern
1alten wir bei vielen Herstellern
unschlaghare Konditionen

@ Ein erfahrenes Team

Mit RENTAS konnen Sie jederzeit
auf die Unterstltzung der Zentrale
und den Rat anderer Franchise
Nehmer zahlen.




Thomas Kobier fiihrt sein RENTAS

Service-Center in Bochum seit
Uber 30 Jahren. ZukUnftig
kann er einer von fast 50
Ansprechpartnern flr

Ihren Erfolg sein.

Auch

nach Uuber 30 Jahren
ist RENTAS far mich
noch die richtige

Entscheidung.



Ihr Mietpark
Diese Maschinen vermieten Sie

Der Bedarf an Mietgeraten ist bewiesen und nach wie vor sehr hoch.
Dartuber hinaus bieten Sie flankierenden Service und lukrative

Verkaufsprodukte mit ausgezeichneter Rendite an.

Maschinen fir den Roh- und
Ausbau sowie Renovierung

Maschinen und Gerate
fur die Reinigung

Eig otel Besteliong Scharf-Service Verkauf
und Verkauf




Das werden
lhre Kunden

Im gewerblichen Bereich

* Hausmeister

» Handwerksbetriebe 3

« Werkstéatten “~ : iy
* Kommunen \ o

* Industrieunternehmen s B

» Garten- und Landschaftsbauer u. v. m. ~

Im Endverbraucherbereich
* Haus- und Gartenbesitzer

* Renovierer/Sanierer
* Hobby-Handwerker u. v. m.



Unsere Franchise-Nehmer sind

Erfolgreich

Mit RENTAS sind Sie selbstandig - aber nie alleine!

[P Reas |
(Mietgerite |

Fanas Flachbach




Unsere Franchise-Nehmer sind
Zufrieden

Unter allen Rentas Franchise-Nehmern herrscht eine auBergewdéhnlich
hohe allgemeine Zufriedenheit vor. Das beweisen die regelmaRigen
Befragungen der Rentas Franchise-Nehmer durch das unabhangige Insti-
tut igenda in Munster.

Die Ausrichtung des RENTAS Franchise-Systems tragt auch bei den
Franchise-Nehmern Frichte: Laut Umfrage im System-Check ist kein
einziger Franchise-Nehmer mit seinem geschaftlichen Erfolg unzufrie-
den!

Daflir wurde RENTAS vielfach
Ausgezeichnet

Alle drei Jahre werden Vollmitglieder des DFV (Deutscher-Franchise
Verband) einem unabhangigen System-Check unterzogen.

Zum funften Mal in Folge wurde RENTAS mit dem Gold-Award vom Insti-
tut igenda ausgezeichnet! Der DFV-System-Check beinhaltet eine
Prifung des Franchise-Vertrages und des Franchise-Handbuches nach
der so genannten System-Check-Richtlinie.

Weiterhin erfolgt eine Beurteilung in den Bereichen:

« Systemkonzept

* Produkte/Leistungen

« Strategie und Management

* sowie eine Befragung der Franchise-Nehmer-Zufriedenheit

| _ Befragungaller
|Z Franchisenehmer

7/ Deuin 1D 20086
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Mietgerite




Ganz transparent
lhre Investition und
laufende Kosten

Die aktuelle Investitionssumme flr
120.000 Euro, wobei Sie lediglich 15 % a
nachweisen mussen.

Damit ist der Maschinenpark, die EDV und die komplette
Laden- und Warenausstattung
)00 Euro Einstiegsgebuhr. Somit steht dem schnellen
Unternehmensstart nichts mehr im Wege.

~ A e ~ s AT =
ebenso abgedeckt, wie die

15.(

Im laufenden Geschaftsjahr fallen noch umsatzabhangige
Franchise-GebUhren (7% des Jahresumsc 5, minde

)

33 Euro im Monat fur 2022, danach eine jahrliche

eigerung von 25 % auf die Mindest-
Franchise-Gebuhr) an und uUberregionale Werbekosten

f
(0,5 % des Jahresumsatzes) gedeckelt bei 1.000 Euro pro
|

Bereits im ersten Jahr erwirtschaftet ein
durchschnittliches Rentas Service-Center einen
betriebswirtschaftlichen Gewinn, es mussen also keine
Vorlaufverluste mitfinanziert werden.




Ein grofRer Schritt
Denken Sie gut daruber nach

T A £

TAS ist denkbar einfach.

andigkeit mit REI
‘ birgt Chancen und Risiken zugleich.

che Vorteile, aber auch welche

t grundsatzlich mit sicl

ihren Franchise-

) -Zentrale bie
die Plattform fur eine erfolgreiche Unternehmensfuhrung.
mussen naturlich auch selbst viel dazu beitragen. Das sc

dem grol3en Schritt in dei Selbstandigkeit w

-amilie besprechen.

Wir unterstttzen Sie gerne bei diesen wichtigen Uberlegungen und

e den Erfahrung: stausch mit

ermoglichen |hnen auch ger

anderen Franchise-Nehmern. Sprechen Sie uns einfach an und wir

unterstutzen Sie gerne.



Sie mochten mehr erfahren?

KONTAKTIEREN SIE UNS.

en Sie nun einen ersten Einblick in thre Mdglichkeiten erhalten, sic

Falls wir Ihr Interesse geweckt haben oder auch noch einige Fragen offen sind, freuen wir uns darauf
Sie personlich kennenzulernen — zunachst telefonisch und anschlieBend in unserer Essener

Franchise-Zentrale oder bei lhnen zuhause

Christian Wittenberg
Stefan Trippler
Bernd Grote

Bettina Grote

www.rentas-franchise.de

bewerbung@rentas.de

0201 61546612

Wilhelm-Beckmann-StralRe 6
45307 Essen




